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CHI VALE MEN DEL CAPITALE
‘Dal Popolare a Seat
[ titoli sacrificati « .7

Carlo Fratta Pasini (Banco Popolare)

crede nel ruolo
dei consulenti

di Marco Liera
Ipromotqri finanziari I'hanno presa ma-
le. Di loro, e del lavoro svolto in questi
anni presso i risparmiatori, non si parla
nel Rapporto del gruppo di lavoro sui fon-
di comuni costituito presso la Banca d'Ita-
lia; [ Rapporto, che rilancia anche gli invi-
ti formulati sull'argomento dal governato-
re Mario Draghi, ripone perd molta fidu-
cia sui consulenti finanziari indipendenti.
Sono loro il ‘grimaldello con il quale far
saltare il blocco della distribuzione in con-
flitto di interessi, tramite la raccolta ordini
per ‘conto dei clienti su fondi low-cost
trattati su piattaforme telematiche. Anche
se la loro attivita, almeno  all'inizio, ‘«si
rivolgera a un pubblico ristretton.

Il Rapporto pare ignorare che c'¢ un
quarto del mercato dei fondi, quello inter-
mediato dai promotori, che non & stato
colpito dai disastrosi deflussi che hanno
invece caratterizzato i network di sportelli
(si vedano i dati a pag. 31). La circostanza
meritava qualche approfondimento in
pitt. D'altra parte non pare il caso che i
promotori debbano temere i consulenti
indipendenti. Le due forme possono feli-
cemente convivere nell'interesse dei ri-
sparmiatori, come accade altrove. Sareb-
be strano se, dopo 30 anni in cui hanno
potuto operare in assenza dei consulenti
fee-only, i promotori si preoccupassero
del loro fisiologico ingresso. A meno che
qualcuno di loro non rimpianga:che in

questo periodo non trascurabilé si potes- - -

se fare di pili. Si poteva'ad esempio con-
quistare una quota di:mercato del rispar-
mio - in presenza“di servizi bancari di
scarsa qualita — assai pili alta di quel 6%
che & attribuito oggi alle reti di promotori.
Le quali sono in gran parte di proprieta
bancaria o assicurativa. L'imprenditoriali-
ta & stata poca, con soli due casi di succes-
50 (Azimut e Mediolanum). Cid & stato
dowuto a un insieme di condizioni oggetti-
ve di mercato, ma ha frenato’l'affermazio-
ne di questa categoria di professionisti.
Nei cuori dei risparmiatori e in quelli de-

i autori del Rapporto.
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AGELLA DI PIAZZETTA CUCCIA
Cosi Mediobanca «cura»

m Dopo la bocciatura dell'ufficio
studi di Mediobanca sull'industria
del risparmio gestito, «Plus24» ha
messo sotto la lente i prodotti
proposti da piazzetta Cuccia (nel
grafico, I'azione negli ultimi 3 mesi).

LA POSTA DEL RISPARMIATORE
Il cliente deluso dalle Sgr

® Un risparmiatore ha 140mila euro
investiti soprattutto in risparmio. . - *
gestito. Deluso dai gestori ha deciso
di puntare sul «fai da te». Per ora,

" da solo, & riuscito ad ottenere buoni
rendimenti.

a pag. 20-21
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STORIA DI COPERTINA CONSULENZA FINANZIARIA DELLE BANCHE

UN CONSIGLIO SBAGLIATO
E ASSICURATO

;.’f
SIAMO ANDATI NEGLIISTITUT! DI CREDITO A CHIEDERE .

UN CONSIGLIO SU COME INVESTIRE | NOSTRI SOLDI.
NELLA MAGGIOR PARTE DE! CASl, | CONSULENTI Cl }
HANNO LIQUIDATO IN UN QUARTO D’ORA
PROPONENDOCI UN INVESTIMENTO
SBAGLIATO OPPURE VANTAGGIOSO

SOPRATTUTTO PER LE COMMISSIONI
CHE GARANTISCE ALLA BANCA.

Il metodo dell'inchiesta

Nelle prime due settimane di giugno abbiamo vi-
sitato come normali clienti 93 agenzie bancarie
distribuite in tre grandi citta italiane: 32 a Ro-
ma, 40 a Milano e 21 a Torino. In ogni istituto
abbiamo chiesto un consigfio su quale pro-
dotto finanziario acquistare, descrivendo le
nostre esigenze di investimento. Abbiamo
utilizzato quattro profili di investitore {ve-
di schede da pag. 12 a 15) con bisogni
diversi in termini di propensione al rischio
{basso, medio e aito) e di orizzonte tem-
porale dell'investimento {cio&, per quanto
tempo possono fare a meno del denaro investito: da
18 mesi a 20 anni). | nostri analisti finanziari hanno verificato la
corrispondermdeimasiglidinvuﬁmemwlebandncmle
esigenze del risparmiatore.

Abbiamo anche valutato la durata del colloguio, la documentazio-
ne rilasciata sull‘investimento, la verifica del profilo di investitore
da parte del consulente e la sua professionalita.
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